職務経歴書（食品開発職のサンプル）
20××年×月×日現在
氏名　○○　○○
■職務経歴：
□20××年×月～20××年×月　○○株式会社
　◆事業内容：食品加工と調味料製造・直売、食材や食品原料・資材転売
　◆資本金：×百万円　売上高：×百万円　従業員数：×名
	期間
	担当製品
	担当業務
	メンバー/役割

	20××年

××月
｜
20××年
××月

	業務用液体・粉末調味料

	東日本地区の食品加工メーカー（水産、畜肉、製麺など）向け業務用調味料開発
・食材用調味液（畜肉、魚介などの味付け）開発
　（大手食品メーカーに定番の焼肉のたれが採用。年間1500万円以上の売上）
・充填用調味液開発
　（特に水産加工場向けに、わさび調味液などの企画・提案。冷凍調味料開発技術、新規原料導入により、年間約500万円の売上に成長）
・営業との同行営業
・得意先へのプレゼンテーション実施
・得意先向け成分分析表などの作成
・得意先向けフィルム、ラベルなどの作成

	×名
商品開発担当


	20××年

××月
｜
20××年
××月

	業務用液体・粉末調味料

	各コンビニエンスストア向け業務用調味料開発
×年度売上前年対比110％達成
・コンビニ弁当用たれ・ソース開発・唐揚粉開発
　（経時変化耐性を有する調味料、ゼラチンたれの開発）
・店内調理商品の調味料開発
・テレビタイアップ商品の調味料開発
・営業との同行営業
・得意先へのプレゼンテーション実施
・新規カテゴリーへの取り組み（サラダ、パン、パスタカテゴリー）
・得意先工場にて生産方法の確立
・得意先向け成分分析表の作成など
チームマネジメント
・コンビニ担当チームの売上管理
・戦略の考案（チーム・部下の目標設定、毎月営業会議参加）

	×名
チームリーダー/商品開発担当


	20××年

××月
｜
現在
	業務用粉末調味料（味付け粉、揚げ物粉、シーズニングなど）
	海外生産向け業務用粉末調味料の開発（中国、タイ、ブラジル）
二期連続売上減少の事業部を回復　売上前年対比120％達成
・新商品の獲得　30品目以上
・新規企業の売上獲得（年間で約5000万円以上の売上）
・営業との同行営業
・営業、マーケティング、開発3部門の連動
・得意先へのプレゼンテーション実施
・最終商品（冷凍加工食品）のサンプル作成
・得意先工場にて生産方法の確立
・得意先工場にてクレーム処理
・海外原料管理
・原料、配合に関する海外とのやりとり（中国、タイ、ブラジル）
戦略の考案
・営業会議に毎月参加
　（毎月の戦略を営業とともに決定）

	×名
商品開発担当


■活かせる経験・知識・技術：
□開発関連：
・液体・粉末調味料の開発
多種類にわたる調味料開発技術。和、洋、中の液体調味料（常温・冷凍）。粉末調味料
・調味料のみではなく最終商品作成技術
・製造ライン知識
　　液体・粉体調味料製造ライン、冷凍加工食品製造ライン
・得意先工場（加工品）への生産技術指導
　　最終製品の均一性・品質保持関連、クレーム処理
□リーダー・マネジメント関連：
・取り組みの弱い企業に対する戦略考案
　　営業、マーケティング部門との連携、意思の統一化
・新規企業への提案・プレゼンテーション
同行営業、プレゼンテーション、戦略会議の参加
・商品企画・マーケティング
　　マーケティング部門と商品コンセプト作成、チームMD参加、他社との連携による商品化
・開発受諾判断、製造可否判断
　　価格設定、イレギュラー（生産、開発）対応などを含む
□語学関連：
・海外とのメールやりとり・文章読解（ビジネス経験1年）
　　原料、配合、製造工程に関するやりとり（中国、タイ、ブラジル）
・プレゼン資料の作成
■資格：
・普通自動車運転免許証（×年×月）
・惣菜管理士2級（×年×月）
■自己PR
×年半、食品業界でPB開発に携わり、商品開発の奥深さと面白さに非常に魅力を感じております。開発のみならず、企画書作成やプレゼンテーション、営業同行による得意先のニーズの吸い上げ、開発した製品の品質・均一性保持のための、得意先への生産方法技術指導など多岐にわたる業務を経験しております。
上記経験を活かし、商品設計という観点から貴社社業に貢献していきたいと考えております。是非ご検討をよろしくお願いいたします。
以上
